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GRANDEG panakumu
atsléga — atbildiba par
procesiem, cilvékiem un
produktu kvalitati

Metalapstrades razoSanas uzpému-
ma GRANDEG aizsakumi meklgjami
pirms aptuveni 30 gadiem. Uzpnémums,
kura razotne atrodas Ainazos, bet birojs
un administracija Riga, specializ&jas
modernu, automatisku granulu apkures
katlu radiSana un razo$ana. GRANDEG
Tpasnieks un vaditdjs Andris LUBINS
atgadindja, ka gadu gaita ickaroti ne
tikai Latvijas, bet arl aizrobeZu tirgi.
— Esmu viens no pirmajiem Austrumei-
ropa, kurs uzsaka granulu katlu un gra-
nulu razoSanu. Jau pasos pirmsakumos,
piesaistot Kanadas investorus, Latvija
palidzéju uzbivét pirmo granulu fab-
riku. Péc tam sekoja darbs ar granulu
katliem, granulu degliem un no ta laika
esmu izdzivojis lidz Sodienai. Cels bijis
gana grits, bet esmu energijas pilns,
turklat pasitijumu netrikst.

Skietami = angliskais  nosaukums
GRANDEG, kas patiesiba ir vardu
granulas un deg savienojums, kopa
ar apkures katliem apcelojis ne vienu
vien pasaules valsti. Sakot no Somijas,
Zviedrijas, Ukrainas, NVS valstim, lidz
pat Cilei un ar Indijas tirgum, kur sil-
tuma vieta nepiecieSams karstais tidens.
Iestrades bijusas ASV un Kanada, un,
protams, japiemin ari tuvie kaimini —
Lietuva un Igaunija. Eksotiskie un ar-
pusmdjas tirgi nakusi caur neskaitamam
piemaju un starptautiskam izstadem.
— Ka jau daudzas nozarés, viss pama-
zam aiziet digitalaja vide. Varu sasniegt
daudz vairak klientu, informacija par
uzpémuma produkciju ir viegli un atri
pieejama. No vienas puses, digitala vide
tiesam ir Joti érta, no otras — produkts
ir nopietns un ta ir ilglaiciga investi-
cija, kas tiek riipigi un pamatigi izver-
téta. Liela loma apkures katla izvélé ir
atsauksmem par produkta kvalitati un
efektivitati, — spriez sarunbiedrs.

Laika, kad tirgus nestav uz vietas,
viss aug un attistas, darbs notiek arT riip-
nicas laboratorija. Jaunie modeli tick
raditi, testéti un parbauditi. Katra katla
izstrade var aiznemt divus lidz pat tris
gadus. Nemitigs process, kam nepiecie-
gamas milzu investicijas. Vins uzsver,
ka visa pamats ir izgatavot tehnologijai
atbilstosu un kvalitativu produktu: — Re-
zultata tas pats sevi var pardot un strada
ilglaicigi. Tas ir mans princips. Granu-
lu katli strada divdesmit plus gadus, un
klienti atgriezas. Latvija vien mums ir
aptuveni 6-7 tikstosi klientu, un 20% no
ta, ko razojam, ir lielas jaudas katli — no
100 lidz pat 500 kW. Mes apsildam ne ti-
kai privatmajas, bet ari pasvaldibu ékas,
skolas, bérnudarzus, slimnicas, kulti-
ras centrus, daudzdzivoklu majas un
pat armijas kazarmas. Publiskais sek-
tors — ta ir Joti liela atbildiba.

Neskatoties uzrazoanas apjomiemun
cksporta iespgjam, uznémumam nacies
piedzivot gan kapumus, gan kritumus.
— Viena bridi misu produkcija ir vai-
rak pieprasita, otra mazak. GRANDEG
veiksmigi izgdjis cauri gan banku krizei
90. gadu beigas, gan arl ekonomikas
krizei 2008. un 2009. gada. Tacu uzne-
mums, neskatoties uz visu, turpinajis
attistities un ta pamatdarbiba nav ietek-
méta.

Savukart Sobrid lielakais izaicina-
jums ir komplektgjoso materialu pieeja-
miba un cenu picaugums. Parmainas sa-
kas jau ar Covid-19 laiku, bet tagad tiesi
Ukrainas Kkara situacija ir ta, kas ietekmé

gan komponensu iegadi, gan metala ce-.

nu sadardzinajumu.

GRANDEG
Tpasnieks
un vaditajs
Andris
Lubins$ ir
Latvijas
zemes un
Salacgrivas,
Ainazu
patriots
Uzpémgejs nekad neesot domajis, ka
pienaks laiki, kad cilveki gribés pariet
no apkures ar dabas gazi uz granulu kat-
liem. Gazes cenu kapums un ari jauta-
jums par tas piecjamibu liek klientiem
aizdomaties, kada apkures sistéma na-
kotn& bis visefektivaka, un izveleties
ekonomiskako variantu.

Rundjot par apkures katlu granulam,
A. Lubin$ norada, ka svarigi, lai Latvi-
ja no misu koksnes tiktu nodrosinats
paSmaju granulu tirgus. — Latvija razo
Joti daudz granulu, vairak neka miljonu
vai pat pusotra miljona tonnu gada, un
aptuveni 90% no ta aiziet eksporta. Bet
mums nepiecieSama energeétiska drosi-
ba, par ko noteikti jaruna valsts liment.

Uzném@js atzist, ka ir Latvijas zemes
un Salacgrivas, Ainazu patriots. Tas
art ir viens no iemesliem, kapéc uznc-
muma darbiba uzsakta tieSi provincg.
Tau cilvékresursu trikums un iespé&jas
veiksmigi stradat un attistities norada uz
to, ka Iémums attistit biznesu mazpil-
séta bijusi visliclaka stratégiska kluda.
— Esmu spiests nemitigi apmacit jaunus
darbiniekus, jo trikst specialistu, kas
nepieciesami manai razoSanas specifi-
kai. Art Sobrid mekléjam cilvékus, kuri
biitu gatavi iesaistities apkures katlu
razosana un vienlaikus macities. Tapat
biitu daudz vieglak stradat, ja tepat Ai-
nazos pie razoSanas klat biit art inZe-
nieri. Diemzél attalums no Rigas lidz
mazpilsétai lielakai dalai augsti kvali-
ficétu specialistu neskiet pievilcigs, un
darbs tiek veikts no uzpémuma biroja
Riga. ArT logistika — gatavas produkci-
Jjas un materialu parvadajumu izmaksas
ir daudz lielakas neka lielpilseta. Tapat
problémas ir ar uznemuma turpmako at-
tisttbu. Biznesa esmu ieguldijis milzigas
naudas summas. Ja salidzina AinaZus
ar Rigu, tad nekustama ipasuma vértiba
ir ka viens pret tris, kas ietekmé kredita
panemsanas apjoma lielumu. Lidz ar to
pastavét biznesam provincé nebiit nav
viegli, — atzist uznémgjs.

Neskatoties uz visu, jau pasa dar-
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bibas sakuma GRANDEG Tpasnieks ir
gdjis uz maksimalu risku, jo vienmér
bijusi parlieciba, ka visu ir iesp&jams
paveikt. Veiksmigu uznéméju vins rak-
sturo ka tadu, kur§ uznpemas atbildibu
par procesiem, cilvékiem un arT par pro-
duktu. — Ja ta nebitu mana sirdslieta,
varétu o uzpémumu aizveért vismaz tris
vai pat cetras reizes. Svariga ir vizija,
parlieciba par produktu un speja nepa-
zust “excel” tabulas. Nekad tacu nevar
apgalvot, ka apkures katls vienmer stra-
das ideali. Ta ir tehnologija un nekas
nav miizigs. Ka ripnica nodroSinam
rezerves dalas, servisu un visu parejo,
neatkarigi no ta, cik ilgi darbiba esosas
iekartas ir ekspluatacija. Mes dodam
tadu ka miiza garantiju, — sola uznému-
ma ipasnicks.

A. Lubind uzsver, ka produkts tiek
radits ar domu, lai tas spétu ideali stra-
dat pie faktoriem, kurus nav iespjams
ietekmét. Ta, pieméram, apkures katla
piegade ir atkariga no transporta kom-
panijas un montaznieka, kurs to visu uz-
stadis, ievérojot elementaras prasibas.
Tapat liela nozime ir ari granulu kvalita-
tei, klienta personigai attieksmei un ser-
visam ka tadam. Un visos $ajos proce-
sos loti svarigs ir tiesi komandas darbs.
— Manu uzpémumu varctu salidzinat ar
tadu ka torti. Es esmu centrs, bet tor-
tes §keles — mani darbinieki. Kopa esam
viens veselums un katra darbinieka ie-
guldijums ir Joti nozimigs. Esmu patei-
cigs ikvienam, kurs strada manda uznpe-
muma! Man paveicies, jo deéls Oskars,
kuram ir mehatronikas inZeniera izgli-
tiba, ir GRANDEG ripnicas galvenais
inZenieris.

Nobeiguma A. Lubins vél picbilst, ka
uznémuma vadiba vinam laika gaita jau
kluvusi par tadu ka misiju un dzivesvei-
du: — Mans princips vienmér ir izdarit
vairak, neka no manis prasa, un ta ir
mana biznesa filozofija.
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